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ABSTRAK

Pengaruh saluran distribusi dalem meningkatkan vo-
lume penjualan merupakan judul dari skripsi ini, dengan
tempat penelitian di PT. Aneka Gas Industri (Persero)
Cabang Semarang. Tujuan dari penelitian ini adalah untuk
mengetehui hubungan entara masing-masing biaya distribu-
si yang terdiri dari biaya transportasi penjualan, biaya
administrasi penjualan, biaya tenagas kerja penjualan de-
ngan volume penjualan dan untuk mengetahui hubungen an-
tara biaya distribusi secara bersama-sama dengan volume
penjualan,

Tehnik pengumpulan data yang penulis gunakan adalah
wawancara dan dokumentasi. Sedangkan tehnik analisa data
yang penulis gunskan adalsh analisa korelasi parsiasl ya-
itu untuk mengetahui hubungan antara masing-masing biaya
distribusi dengan volume penjualan, koefisien determina-
8i untuk mengetahul besarnya sumbangan yang diberikan
atau kontribusi dari nasing-masing biaya distribusi ter-
hadap volume penjualan, analisa t test atau test signi-
fikansi untuk mengetahul apakah benar-benar ada hubungan
yang nyata antars kegigtan distribusi dengan volume pen-
jualan, analisa korelasi berganda untuk mengetehui  hu-
bungan antara biaya distribusi secara bersama-sama de~-
ngan volume penjualan, dan analisa regresi linier ber-
ganda untuk memprediksi hubungan antara biaya distribusi
dengan volume penjualan dengan persamaan sebagai berikut
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penjualan dengan volume penjualan, tidak terdapat hu-
bungan antara biaya administrasi penjualan dengan volume
penjualan, dan hanya biaya tenaga kerja penjualan yang
mempunyai hubungan dengsn volume penjualan,



