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Sebagian besar perusahaan dalam  melakukan pemjualan  produknya
menggunakan sistem penjualan kredit dimana perusahaan untuk jangka waktu tertentu
mempunyai tagihan kepada pembeli. Pengendalian intern atas penjualan kredit sangat
penting artinya untuk menghindari tidak tertagibnya piutang. Untuk itu penulis dalam
penelitian i mengemukakan dua masalah yakni apakah sistem akuntansi penjualan
kredit di pabrik logam Batur sudah baik dan apakah sistem pengendalian ntern
penjualan kredit di pabrik logam Batur efektif Tujnan penelitian int untuk mengetahui
apakah sistem akuntansi penjualan kredit di pabrik logam Batur sudah baik dan untuk
mengetahui efektivitas pengendalian intern penjualan kredit di pabrik logam Batur.

Untuk menjawab permazalahan vang pertama digunakan analisis deskriptif’ dan
untuk nienjawab pernasalahan kedva digunakan pengujian kepatuban dengan meiode
Stop-Or-Go  attribute samsphing. Dalam metode i penulie menggunakan tingkat
keandalan sebesar 95 Y% dan DUPL 5 % . Dax sampel vang digunakan adalab faktur
pemyualan yang berjumslah 60 beserta dokumen-dokumen pendukungnya yakin bukii
penyerahan barang dan surat pesanan. Attribute yang diperiksa adalab faktur penjualan
yang ditampint dokumen pendukungnya, otortsast bagtan yang berwenang dabn faklar
penjiaian dan dalam dokumen pendukungnya | penggunaan nomor wrut tercetak dalwun
faktwr penjualan dan dalawi dokumen pendukungnva, kecocokan informasi mengenal
jomiah, jenis dan harga antara faktur penjualan dengan dokumen pendukungnyva.

Dari analisis data yang dilakukan yakm dengan analisis deskeiptit’ terhadap
sistem akuntansi penjualan kredit di pabrik logam Batwr dapat diketahui bahwa unsur-
unswr pokok dari suatu sistem akuntansi yakni dokumen dan catatan akuntansi vung
digunakan, fungsi-fungs yang terkait, jaringan prosedur yang membentuk sistem serta
sistem pengendahan mtern, dalam penjualan kredit di pabrik logam Batwr sudah sesua
dengan kajian teort. Dapal diambil kesimpulan bahwa sistemn akuntansi penjualan kredit
di pabnk logam Batur sudah baik. Juga dalam pengujian kepatuhan terhadap sistem
pengendalian intern peryualan kredit dt pabrik logan Batur dalam pemeriksaan terhadap
aftribpte vang telah ditentukan tidak ditemukan adanya penyimpangan sehingga dapat
digimpulkan babwa sistern pengendalian mtern penjualan kredit di pabrik Logam Batur
efekiif
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Internal control on credit selling is paramount to avoid unpaid debt. This
research focusses on two problem 1.e whether the credit selling accounting system is
appropriate, and whether the internal control system of credit sales in Batur Stell Mill
is effective.

In solving the first problem a descriptive analysis is used. A complience test is
applied to handle the second problem, using the stop-or-go attribute sampling
method. In this case the sample used comprises 60 selling invoices with their
supporting documents. The attributes checked are invoice and their supporting
documents, authorisation by the relevant departement officer, the use of sequence
numbers printed on the invoice and conformity between invoice and supporting
documents regarding quantity, description and price.

From the descriptive analysis of credit sales accounting system in Batur Stei!
Mill it 1s known that the main elements of a good accounting system, such as
document and notes, related {unctions, systematic proscdures ol information and an
internal control system of credit sales in Batur Stell Mill fit current theory.
Consequently the credit sales accounting system at Batur Stell Mill is said io be
efficient. Likewise, using a complience test of the internal control system of credit
sales at Batur Stell Mill, checking the above mentioned attributes, no deviation was

found. So that the internal control system of credit sales at Batur Stell Mill is
evaluated as effective.
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