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Tujuan diadakannya penelitian adalah: (1) untuk mengetahui apakah di dalam
perusahaan BRASS-SARI sudah ada sistem akuntansi penjualan kredit, (2) apabila
sudah ada sistem akuntansi penjualan kredit, akan dianalisis apakah ada
permasalahan yang berkaitan dengan pelaksanaan sistem akuntansi penjualan kredit,
(3) apabila sudah ada sistem akuntansi penjualan kredit, akan dibandingkan apakah
sudah sesuai dengan teori dan sudah memenuhi kebutuhan perusahaan, (4)
memberikan suatu rancangan sistem akuntansi penjualan kredit yang memenuhi
kebutuhan informasi tentang penjualan dalam perusahaan BRASS-SARI. Penelitian
dilakukan di Perusahaan BRASS-SARI selama satu bulan, yaitu pada bulan Maret
sampai April 2001.

Langkah - langkah yang ditempuh untuk mencapai tujuan penelitian ini
adalah: (1) mendeskripsikan sistem akuntansi penjualan kredit yang sudah ada dalam
perusahaan BRASS-SARI, (2) mengidentifikasi masalah yang terjadi berkaitan
dengan pelaksanaan sistem akuntansi penjualan kredit, (3) membandingkan antara
sistem akuntansi penjualan kredit yang ada di perusahaan BRASS-SARI dengan teori
yang berkaitan dengan sistem akuntansi penjualan kredit, (4) membuat rancangan
sistem akuntansi penjualan kredit.

Dari hasil penelitian dan analisis yang telah dilakukan dapat disimpulkan: (1)
di dalam Perusahaan BRASS-SARI sudah ada sistem penjualan kredit dalam bentuk
yang sederhana, (2) permasalahan yang muncul yaitu: pengendalian intern yang
belum dilaksanakan dengan baik, alat — alat yang dipunyai perusahaan sering hilang
dan rusak, dan pengendalian manajemen yang kurang efektif, (3) sistem akuntansi
penjualan kredit yang ada dalam perusahaan sebagian sudah sesuai dengan teori dan
sebagian lagi belum sesuai dengan teori, (4) rancangan sistem akuntansi penjualan
kredit yang diharapkan dapat memenuhi kebutuhan informasi dalam perusahaan
dilakukan dengan mengadakan perancangan dalam struktur organisasi, merancang
bagan alir dokumen (flow chart) dan diagram arus data (data flow diagram),
merancang formulir, merancang jurnal dan merancang kartu gudang serta kartu
ptutang.
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The objectives of this study were: 1) to observe whether the BRASS-SARI
had already had a credit-sales accounting system, 2) if so, an analysis was performed
to show what problems came to pass concerning this system, 3) if there was a credit-
sales accounting system, a comparison was performed to show whether it had fit the
theory and had also met the requirements by the company, 4) to propose a design of a
credit-sales accounting system to provide the information on sales needed the
BRASS-SARI. The study was conducted on March to April 2001.

This study was done in the following steps: 1) describing current credit-sales
accounting system by BRASS-SARI, 2) identifying problems concerning the credit-
sales accounting system, 3) performing a comparison between current credit-sales
accounting system by BRASS-SARI and the theory, 4) designing a credit-sales
accounting system.

It could be concluded from the study and the analysis that: 1) the BRASS-
SARI had already had a simple credit-sales accounting system 2) it occured during
the observation that the internal control was not done properly, the BRASS-SARI’s
tools often found broken, out of order, or even lost, and there came the
ineffectiveness of the management control, 3) a part of the current credit-sales
accounting system had fit the theory while it has not for the other part 4) a design of
a credit-sales accounting system expected to provide the information needed by the
company was prepared by designing an organization chart, a flow chart, a data flow
diagram, forms, journals, warehouse cards and account-receivable cards.
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